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Маркетинговый директор компании «Мосигра» (с 2010 года). 
В 2008 году была своя IT-компания в Москве. 
 
Тема выступления/формат/тайминг:  
лекция + вопрос-ответ 
 
Целевая аудитория:  
владельцы и управляющие малым и средним бизнесом, 
потенциальные инвесторы 
 
Ключевые моменты выступления: 
 
Теория и примеры из нашей практики: 
 
 Как понять, что стоит открыть магазин 
 Какие бывают затраты (в т.ч. неочевидные, но крупные) 
 Как считать бизнес-план до фактического открытия 
 Выбор места (ТЦ, стрит) 
 Пара вещей о наборе персонала 
 Выкладка 
 Что заставляет людей возвращаться 
 План закупок 
 

 
 
 
 
 


